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Como Abrir um Atelié?

Dicas para Abrir um Atelier

Se vocé quiser iniciar um negaocio e abrir um atelier préprio, e quiser dar
aulas de artes decorativas, tem de observar alguns pontos importantes
descritos abaixo:

1. Crie um nome.
2. Procure um local com no minimo 15 metros quadrados.

3. Analise se a regido que vocé escolheu, tem requisitos necessarios para vocé

ter sucesso; ou seja, veja se ha edificios por perto, se ha escolas, observe
o comercio local, e também a movimentag¢do de pessoas e carros na rua
escolhida,

tudo isso € muito importante para que seu atelier seja ‘notado’

4. No local devera haver banheiros, e também local separado para que vocé
possa
executar a limpeza de seus materiais.

5. Faga uma divulgacao na regido onde vocé abrira o atelier, através de
panfletos, anuncios no jornal do bairro, etc.

6. Crie promocg0es atrativas, e divulgue-as, como por exemplo, faca sua
matricula e ganhe ‘tal coisa’ para iniciar seu curso de artes decorativas.

7. Faca um cartédo de visitas bonito de preferéncia com toque artesanal.

8. Faca uma ficha cadastral de todas as pessoas que solicitarem informacoes,
e também de todos os alunos claro.

9. Crie para a ‘fachada’ do seu atelier, algo bonito e delicado para chamar
atencdo. Paredes amarelinhas, com desenhos delicados que podem ser
pintados

até mesmo por vocé, atrairdo olhares de admiracéo pela sua criatividade.

10. Dentro do atelier tenha 0 mesmo procedimento, cores claras nas paredes,
e algum toque muito delicado nas paredes.

11. Pense no material que vocé devera comprar, como por exemplo, mesas,



cadeiras, bancos, cavaletes, etc.

12. O local devera ser arejado, ter boa iluminacéo e acima de tudo muito
limpo e organizado.

13. Decidir se vocé também vai vender em seu atelier todo o material didético,
pincéis, tintas, telas; ou se ira indicar um local onde os alunos deverao
comprar os produtos. Se for indicar um local, tente negociar com a loja

antes, tentando conseguir um desconto para seus alunos que la forem comprar

pela sua indicacao.

14. Ter paciéncia para dar aulas é essencial, seja educada com seus alunos e
simpética ao esclarecer duvidas.

15. Ensinar os alunos a pintarem sozinhos e ndo com ajuda de outros.

16. Ser sincera ao analisar o trabalho do seu aluno, sem ser rude. Acima de
tudo diga sempre a verdade quanto a qualidade do trabalho do mesmo.

17. Sugira temas faceis aos seus alunos principiantes, pois ndo adianta eles
comecgarem por algo grandioso, isso sO servira para que eles desistam ao ver
gue ndo conseguem levar a cabo o trabalho. Por isso comece por motivos
pequenos e simples, explique isso aos seus alunos.

18. Principiantes tem tendéncia a escolher temas horriveis achando que séo
faceis de fazer

19. Incentive seus alunos a criarem seus proprios motivos

20. vocé devera sempre estar se atualizando em cursos externos, workshops,
feiras de artesanato, etc.

21. Elaborar antecipadamente as aulas e técnicas que serdo ministradas.

22. Faga uma lista com antecedéncia do material a ser utilizado nas aulas,
para evitar surpresas como, por exemplo, ndo encontrar para comprar qualquer

item da lista.
23. Pratique precos de mercado

24. Diferenciar curso & para amadores ou avancado, e claro definir seu
publico alvo.

25. Preco médio 50 reais por média de 3 h semanais.

26. Crie um mural na sala de aula, onde podera expor as novidades, horarios,



promogdes, incluindo o ‘aviso’ antecipado do dia que devera ser pago a
mensalidade, assim de uma forma sutil vocé mantera ordem, relativamente as
suas financas.

27. Em hipotese alguma venda fiado. Para material, se vocé os for vender em
seu atelier, exija o pagamento a vista.

28. Faca um recibo de mensalidade/regulamento, em duas vias, para evitar
estes aborrecimentos.

29. Cumpra rigorosamente a hora para o inicio e principalmente para o
término das aulas.

30. Organize periodicamente uma exposi¢éo dos trabalhos de seus alunos,
nessas ocasides além de expor os trabalhos dos alunos, crie um dia de
convivio, sirva um cha com bolo, ofereca alguma prenda pequenina com o
cartdo de sua loja aos visitantes.

31. Para terminar... Pensamento positivo, fé, perseveranca e forga!!

32. Boa Sorte!
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